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CONTATTI 

 

 

80023, NAPOLI, NA 

 

3337855857 

 

Franco.peluso1@alice.it 

 

a-b 

PROFILO 

PROFESSIONALE  

Professionista Fortemente motivato a far 

crescereiprofittiattraverso 

l'applicazione di strategiemultisettoriali 

con forte motivazione 

adapprendere e 

crescereprofessionalmente. Nel corsodelle 

mieesperienzelavorative ho 

perfezionatol'usodeiprincipali 

strumenti e tecniche di 

lavorodimostrandoproattività, elasticità 

mentale, ottimedoticomunicative ed 

interpersonalioltre a spirito di 

squadra e capacità di stabilire le 

prioritàorganizzando il proprio 

lavoro in maniera rigorosa e orientata al 

raggiungimentodegli 

obiettivi. 

FabioPeluso 

    ESPERIENZE LAVORATIVE E PROFESSIONALI
 
Account Manager Easy Word SRL  - business partne

CAMPANIA 

Settore: TELECOMUNICAZIONI- ICT  

Pianificazionedelleattività e ottimizzazionedelle procedure al fine di 

raggiungeregliobiettividesiderati. 

 Pianificazionedelleattività e ottimizzazionedelle

raggiungeregliobiettividesiderati 

 Venditesulterritorioa clientisia prospect e cb profile Business

 Scouting e Coordinamento di Partner strategici come richiestodalla Direzione 

Vendite 

 Monitoraggiodelleprevisionisulletendenze, adeguando

pianioperativialloscopo di mantenerel'organizzazionesnella e sostenere la 

crescitadegliutili 

 Attentaorganizzazione e pianificazionedelleAttivitàidentificandoobiettivi e 

priorità e tenendoconto del tempo e dellerisorse a disposizione per garantirn

il correttocompletamento 

 Dimostrazione di un'attitudinepositiva e proattiva al lavoro, partecipando con 

impegno e motivazione al miglioramentodeirisultatiindividuali

    
Sales managerTIM BUSINESS PARTNER 

Settore: TLC-ICT 

 Sviluppo di partnership commercialistrategiche per l'espansionedella rete 

vendita e l'acquisizione di nuoviclienti. 

 Gestione e sviluppo del portafoglioclienti con attività di business development 

e acquisizione di nuovi partner commerciali.

 Definizione di obbiettivisettimanali, mensili, trimestrali e annualirealistici e 

realizzabili. 

 MonitoraggiodellA CB affidata 

    ISTRUZIONE E FORMAZIONE
 
DIPLOMA | PERITO TECNICO INDUSTRIALE

LINGUA INGLESE  B1 

    ADDITIONAL INFORMATION
 

 AGENTE CERTIFICATO TIM BUSINESS. 

HOBBY E INTERESSI 

 SPORT , CINEMA . 

 

Autorizzo il trattamentodeidatipersonalicontenutinelmio CV ex art. 13 del decretolegislativo 

196/2003 e art. 13 del regolamento UE 2016/679 sullaprotezionedeisingolicittadini in merito al 

trattamentodeidatipersonali 

 

  

 

E E PROFESSIONALI 

business partner TIMi 

ianificazionedelleattività e ottimizzazionedelle procedure al fine di 

Pianificazionedelleattività e ottimizzazionedelle procedure al fine di 

a clientisia prospect e cb profile Business 

Scouting e Coordinamento di Partner strategici come richiestodalla Direzione 

Monitoraggiodelleprevisionisulletendenze, adeguando budget e 

pianioperativialloscopo di mantenerel'organizzazionesnella e sostenere la 

Attentaorganizzazione e pianificazionedelleAttivitàidentificandoobiettivi e 

priorità e tenendoconto del tempo e dellerisorse a disposizione per garantirne 

Dimostrazione di un'attitudinepositiva e proattiva al lavoro, partecipando con 

impegno e motivazione al miglioramentodeirisultatiindividuali 

 

commercialistrategiche per l'espansionedella rete 

Gestione e sviluppo del portafoglioclienti con attività di business development 

e acquisizione di nuovi partner commerciali. 

mensili, trimestrali e annualirealistici e 

ONE  

PERITO TECNICO INDUSTRIALE 

ON  

Autorizzo il trattamentodeidatipersonalicontenutinelmio CV ex art. 13 del decretolegislativo 

196/2003 e art. 13 del regolamento UE 2016/679 sullaprotezionedeisingolicittadini in merito al 
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Autorizzo il trattamentodeidatipersonalicontenutinelmio CV ex art. 13 del 

decretolegislativo 196/2003 e art. 13 del regolamento UE 2016/679 

sullaprotezionedeisingolicittadini in merito al trattamentodeidatipersonali 

 

  

 

 

  
 

 

 

 

  

.  


